[image: image1.png]Three things you do during the intro.
1. Get attention
2. Startle the audience with an
arresting statement

3. Arouse curiosity



Principios de oratoria
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Tres modelos de hablar en público


1.
Discursos que informan
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Explican, relatan, describen


aclaran y definen
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2. Discursos que persuaden

[image: image12.jpg]Three Types of Public Speaking

1. Speeches that inform

Explain, report, describe, clarify & define




Concebidos para convencer o influir en


creencias o actitudes
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3. Discursos que entretienen

[image: image13.png]2. Speeches that persuade

Designed to convince or influence beliefs

or attitudes




Use humor para influir en el público.

Meta: hacer entrar en calor

a la audiencia
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[image: image14.png]3. Speeches that entertain

Use humor to influence an audience
Goal: to warm audience up




Tres estilos diferentes de hablar



1. La presentadora serena



2. La presentadora apasionada



3. La presentadora tediosa
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[image: image15.png]Three main speaking styles »

1. Cool presenter

2. Hot presenter

3. Dull presenter




Cuatro métodos básicos de pronunciarlo

1. Leyendo el manuscrito palabra por palabra



2. De memoria

3. Hablar sin preparación, espontáneamente



4. Hablar improvisadamente
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Conozca a sus oyentes
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Four Basic methods of Delivery
1. Reading a manuscript verbatim
2. From memory
3. Speaking impromptu

4. Speaking extemporaneously
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Composición de una audiencia
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Superiores


Pares


Miembros del equipo


Grupos de intereses especiales



Grupos mixtos
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Tiempo para hacer el bosquejo
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Reúna materiales








Ejemplos








Estadísticas








Testimonio
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Forme primero el cuerpo

[image: image19.png]Time to Outline
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Tres cosas para hacer durante la introducción



1.
Conseguir la atención



2.
Sorprender a la audiencia con




una declaración llamativa

3. Despertar la curiosidad
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[image: image20.png]Build the Body First




La conclusión

Dos propósitos




1.
Hacer saber a la audiencia que





Ud. está terminando




2.
Reforzar la idea central
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Indicaciones para usar ayudas visuales

1.
Evite los pizarrones 


2.
Prepare las ayudas visuales con         anticipación 


3.
Prepárelas lo suficientemente grandes


4.
Exhíbalas para que se vean


5.
Evite pasarlas entre la audiencia


6.
Exhíbalas sólo mientras las está tratando.
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[image: image22.png]The Conclusion

Two purposes

1. Let audience know you are ending

2. Reinforce central idea




7.
Háblele a su audiencia, no a  la ayuda visual

8.
Practique con ayudas visuales

9. 
Los objetos reales hacen

buenas ayudas visuales

10.
Presentacióncon computadora 
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[image: image23.png]Tips for using visual aids:
Avoid chalkboards

1.
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pare visuals in advance
pare them large enough

play them to be seen

Avoid passing aid among audience

Dis

play aids only while discussing them




ERRORES DE EXPRESIÓN
TR-16

Lenguaje corporal


EH, TIPOS

?QUÉ ESTÁN 

HACIENDO AHÍ? [image: image24.png]7. Talk to audience, not

visual aid

8. Practice with visual aid

9. Real objects make good

visuals

10. Computer presentations













?ESO NO LE











INTERESA!

AMIGOS, ?PUEDEN QUEDARSE

QUIETOS AHÍ?
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No verbal
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Contacto visual
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Sección 1

Sección 2


Sección 3






Audiencia




El orador tiene 3 secciones principales para hacer contacto visual
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PRIVATE 

Orador
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Sección 1 Sección 2 Sección 3 Sección  4  Sección 5


Audiencia




Cuanto más grande sea la audiencia, más secciones necesita para establecer un contacto visual eficaz
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Tiempo de demora


Orador lento




80-90 ppm


Orador promedio



100-150 ppm


Orador rápido




Hasta 170 ppm


Se pueden escuchar 


450-600 ppm


?Podemos PENSAR 5 veces más rápido 


de lo que hablamos

TR-19



BUENAS NOCHES....







BUENAS NOCHES....







BUENAS NOCHES....








BUENAS NOCHES....



?PRACTIQUE!  ?PRACTIQUE! ?PRACTIQUE!


1. Prepare el bosquejo para hablar   


2. Practíquelo en voz alta


3. Pula su estilo y mejore 



la presentación


4. Preséntelo bajo condiciones similares
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ORGANIZADOR

Propósito de una introducción


1.
Crear entusiasmo por el orador

2.
Crear entusiasmo por el tema

3. Establecer un ambiente acogedor

4. Reforzar la credibilidad del orador
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Puntos para recordar
1.Compruebe que los hechos sean   exactos

2. Adapte sus comentarios a la ocasión

3.Adapte sus comentarios a la audiencia

4. Cree un sentido de expectación
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Estructura de la sala
	PRIVATE 


Orador



Audiencia



Sala de actuación
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Estructura de la sala  - 2
	PRIVATE 

Orador

	
Audiencia



	
Sala de actuación


Los oyentes  deberían ver fácilmente al orador y las ayudas visuales que este presenta
	PRIVATE 


Podio
Audiencia




Audiencia

Audiencia


Audiencia

Audiencia
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"La apariencia exterior es 

frecuentemente un índice de lo 
que es la mente, y deberíamos 

cuidar lo que exponemos para

que el mundo juzgue nuestra fe"

Mensajes para los jóvenes, p. 344).


Cuando aparece en público, su blanco debería ser presentar una imagen confianza y de discreta serenidad
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DO,   RE,   MI

Pautas para una vestimenta apropiada

  
1. Vestido tradicional


2. Usar un vestido o traje profesional



de color y corte discretos


3. Evite telas que se arruguen


4. Bolsillos vacíos


5. Deje la cartera de mano en el asiento
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DO, RE,  MI
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Pautas para una vestimenta adecuada

6. Uso de color

7. Escotes

8. Un traje sastre le da más autoridad

9. Levante su cabello para más autoridad

10. Elija calzado cómodo
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Usando un podio o atril

1. No ponga las manos sobre él


2. No se apoye sobre él


3.Verifique la altura del podio
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SONIDOS


 PERTURBADORES
Cuando use un micrófono

1. No intente asegurarlo con la mano
2. Es ideal uno de corbata o que se cuelga del cuello

3. Prepárese como si no lo tuviera

4. Ajuste el micrófono antes de hablar

5. Para beneficiarse, esté lo 


suficientemente cerca

6. No permita que le bloquee el ro



rostro

7. Sea cuidadoso con el sonido de


la "p" y la "z".

8. Esté alerta a otros ruidos
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Ud. puede reducir el miedo al público por:



1. Preparación y ensayo


75%



2. Respirar profundamente

15%



3. Control de la mente


10%
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Indicaciones para vencer el miedo


al público

1. el principio,"como si"

3. Presente un rostro feliz

4. Piense en forma positiva

5.Imagínese a sus Elija su propio tema

2. Siga oyentes como amigables

6. No pida disculpas

7. Ore otra vez, otra vez, otra vez.
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